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DISCLAIMER

Nosotros no tenemos acceso a las plataforma ni a vuestras 
propuestas (aunque dierais el OK en la corta.)

La plataforma está en BETA al menos hasta mañana y aún 
pueden cambiar los campos y lo que os piden

Mil gracias a los que nos habéis dado acceso a la 
plataforma para poder “explorarla”.
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¿Cual es la visión del EIC con esta plataforma?

Plataforma dedicada para TODO el EIC 

Capaz de recoger información en bruto 
explotable con metodología de “base”

Integrable en cualquier financiación 
nacional y regional (InnoStore)

Con “output” personalizado (BP)
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Propuesta completa: 4 módulos: 27 apartados + BP
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Acelerador EIC: Acciones de innovación + acciones de escalado

Deconstrucción del producto

Actividades de llegada a mercado

Actividades de escalado de mercado

Plan actividades del proyecto

Plan de inversiones del proyecto

Cadena de valor

Q&A: 
aún sabiendo que 
la plataforma lo 
mezcla un poco 
todo.. y que hay 
muchas respuestas 
que no tenemos.
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Solution - use cases – features –
stakeholders- pain-gains
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Deconstruyendo….

Cadena de valor WBS Competencia
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¿Cuáles son mis stakeholders del proyecto?

Cadena de valor WBS Competencia
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Punto partida: Los extremos del BMC
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Stakeholder. 
(Client—user-
other?)

Use cases or functions= WHAT
+ features= HOW

Problem /need.
Solution

Y el value proposition canvas por “stakeholder”
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Mi 
Producto 
/solución Funcionalidad 1,2,3,… N

Pain 1,2,3 … N

Gain 1,2,3 … N

USE-CASE o FUNCTIONS STAKEHOLDERSqué pains evita o 
qué gains genera

Deconstrucción del producto para los stakeholders
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Generación de la cadena de valor

Gains & 
pains

BMC
New or not
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Es también parte del equipo
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Generación de la propuesta de valor
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¿Cómo organizo las tareas de mi proyecto de desarrollo?

Cadena de valor WBS Competencia
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Mi 
Producto 
/solución Funcionalidad 1,2,3,… N

Pain 1,2,3 … N

Gain 1,2,3 … N

USE-CASE o FUNCTIONS STAKEHOLDERSqué pains evita o 
qué gains genera

Deconstrucción del producto para el work plan (<TRL9)

Tecnología 1,2,3, … N

FEATURES

Qué hay que hacer y 
qué está hecho

¿Qué hay detrás de 
cada funcionalidad?
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Definición de los WHAT a los pains & gains
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Los HOW de nuestra propuesta de valor



19@HorizonteEuropa 19

Los HOW de nuestra propuesta de valor (1000 caract/campo)

Feature description

Existing technology/knowledge (SotA)

Needed technology/knowledge

Technology/knowledge to be developed

According to your Technology/knowledge to be developed, what is your added value vs existing 

patents/scientific publications ?

According to your Technology/knowledge to be developed, what is your freedom-to-operate (FTO) ?

Bottlenecks
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Mi 
Producto 
/solución Funcionalidad 1,2,3,… N

Pain 1,2,3 … N

Gain 1,2,3 … N

USE-CASE o FUNCTIONS STAKEHOLDERSqué pains evita o 
qué gains genera

Deconstrucción del producto para la competencia

Tecnología 1,2,3, … N

FEATURES

Qué hay que hacer y 
qué está hecho

¿Qué hay detrás de 
cada funcionalidad?

COMPETENCE

Solución 2, 3, … N

¿Cómo responden a 
las pains & gains?

Competidor 1, 2, 3, … N
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¿Cómo organizo las tareas de mi proyecto de desarrollo?

Cadena de valor WBS Competencia
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Análisis del mercado y de la competencia
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Análisis del mercado y de la competencia
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Elección y justificación del topic
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Audience Q&A Session

ⓘ Start presenting to display the audience questions on this slide.


